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ACELERAMOS
TUS VENTAS

LO QUE SOMOS

Una agencia especializada en
ventas, que pone al servicio de

tu negocio herramientas
dedicadas a mejorar los

resultados comerciales de tu
empresa, ¡empecemos!

Market Evolution



El mundo es de los atrevidos. ¿Por qué?, es
simple; hacemos que las cosas pasen. 

A eso nos dedicamos, a lograr resultados de
formas distintas

PAUL NIÑO - CEO Starget

FILOSOFÍA



ENFOQUES 

ESTRATEGIA
Nuestros consultores

especializados
representan la mejor

orientación a la hora de
tomar decisiones,

analizar el mercado, la
competencia o la

creación de estrategias
comerciales efectivas.

AUDITORÍA
Desde el interior de tu

empresa podemos
encontrar los elementos
y la forma de optimizar
tus procesos, además

de entregar al equipo de
ventas herramientas

que les facilite y agilice
el trabajo de vender.

TÉCNICO
Creamos equipos

comerciales de alto
rendimiento, ¿Cómo?,
entrenándolos en las
diferentes etapas que
abarcan las ventas,

mejorando su eficiencia
y acortando la curva de

ventas convencional.

DIRECTO
La acción directa de
nuestro equipo en

campañas de
captación, fidelización,

lanzamientos,
experiencias o aperturas
de mercado ha logrado
grandes resultados en

nuestros clientes.

Las ventas son nuestra especialidad, el enfoque depende de tus objetivos. 



¿CÓMO LO HACEMOS?

Hacemos un
Diagnóstico

Desarrol lamos
una Propuesta

Revisión del
cl iente y Ajustes

Legalizamos
el servicio

Iniciamos
nuestra gestión

Somos consecuentes con el momento del negocio y el servicio que ofrecemos, de esta
forma llegamos a la oferta justa y el resultado óptimo.

«El éxito no es ni mágico ni misterioso. El éxito es la consecuencia natural de que se apliquen
los fundamentos». Jim Rohn



ENFOQUE
ESTRATÉGICO

Desarrollo del
negocio

Análisis de mercado
BenchMarking
Nuevos productos/servicios
Nuevos canales de venta
Aumento de la capacidad
de respuesta

«La estrategia compensará el talento. El talento nunca compensará la estrategia».
Marco Pierre White

Creación de
estrategias

Comerciales
De fidelización
De servicio al cliente
De Marketing
De lanzamiento/producto
Plan estratégico integral

Ajustes tácticos
internos

Definición de métricas
Reingeniería de
producto/servicio
Reestructuración Comercial
Sinergia Marketing/Ventas
Planeación/Proyección



Auditorías comerciales
Desarrollo de KPIś
Reingeniería de propuestas de valor
Ajustes de marca
Ingeniería de procesos
Automatización de procesos (CRM/Marketing)
Evaluación y selección de ejecutivos comerciales
Evaluación de resultados/recursos
Informes de ejecución, actividades y métricas
Manuales de marca/procesos/comunicación

En esta línea apoyamos tu negocio
revisando el funcionamiento y
ajustando los engranes comerciales

ENFOQUE
AUDITORÍA

«Las buenas tácticas pueden salvar incluso la peor estrategia.
Las malas tácticas destruirán incluso la mejor estrategia». 

General George Patton.



«El resultado de una mala comunicación es una desconexión entre la estrategia y la ejecución». 
Chuck Martin.

ENFOQUE
TÉCNICO

Entrenamientos para mejorar el rendimiento de tus vendedores

ADMIN.
COMERCIAL

Seguimientos
Bases de datos

CRM / Plan comercial
Segmentación

CLIENTES
NUEVOS
Aperturas

Elevator Pitch
Prospección

Reuniones efectivas

PERSUASIÓN Y
VENTA ÁGIL

Técnica Línea recta
Venta Elástica
Decodificación
Neuroventas

FORECAST Y
CIERRE

Negociaciones
Triangulación 

Manejo de objeciones 
Cierre de ventas

FIDELIZA Y
OPTIMIZA

Posventa
Venta cruzada

Herramientas digitales
Reconquistar clientes




#ventaconsultiva



DIRECCIÓN COMERCIAL EXTERNA
Si tienes un equipo comercial en crecimiento y necesitas quien los entrene en
las diferentes habilidades comerciales, desarrolle estrategias en tiempo real,
estructure KPIś, genere planes de acción, sincronice con los canales
operativos y digitales, etc. Este es el servicio que te ayudará a lograr
resultados de forma integral.

ENFOQUE
DIRECTO

«El éxito no necesariamente proviene de la innovación revolucionaria, sino de
una ejecución perfecta». N. Jain.

REUNIONES B2B
Desarrollamos oportunidades B2B con los clientes que buscas para tu
negocio a partir de reuniones efectivas. Estas reuniones serán con empresas
interesadas en lo que tu negocio vende, así podrás lograr rápidamente los
resultados comerciales que necesitas.

CÉLULA COMERCIAL OUTSOURCING (LATAM)
Quieres abrir mercado en LATAM, necesitas un equipo comercial Elite que
genere resultados rápido a nivel internacional y no te quieres complicar
buscando personal, contratando y probando resultados; ahórrate el
desgaste operativo, administrativo y financiero, Lo hacemos muy bien y lo
hacemos por tu negocio.

EVENTOS Y EXPERIENCIAS
Catas de café, clases de rumba, bingo, cocina, entrenamientos y
experiencias creativas para eventos presenciales y online. Tenemos muy
buena experiencia corporativa logrando engagement para tus clientes o tus
empleados con formatos de medio y alto perfil.



¿POR QUÉ NOS
PREFIEREN?

NUESTRO RESULTADO HABLA DE NUESTRA EXPERIENCIA Y COMPROMISO

Trabajamos con
diligencia y

calidad

Variedad de
ofertas y
servicios

Logramos
resultados

rápidamente

Buena relación
y comunicación  

con el cliente

Presentamos
tarifas Justas y
transparentes

«Altere estrategias y tácticas, pero nunca sus principios». John Kessel.



Han confiado y siguen
confiando en nuestro trabajo.

NUESTROS
CLIENTES



¡EMPECEMOS!
SITIO / WEB

www.starget.com.co
Carrera 50B # 64 - 44
Bogotá - Colombia

TELÉFONOS

(57) 318 3820652
(57) 304 2271540
(57) 313 6591141

CORREO

comercial@starget.com.co
paul@starget.com.co
ventas@starget.com.co


